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BA, Seed, VC | PE oraz alternatywa-/:

Przychody

A PE, INWESTORZY BRANZOWI, NEW CONNECT
BANKI, OBLIGACJE, POZYCZKI

Srednio i dlugoterminowe zyski

WLASNE

SRODKI Czas

BA  SEED

POWSZECHNA PERCEPCJA - WSZYSTKIE FUNDUSZE TO ,VENTURE CAPITAL”
CECHA WSPOLNA — INWESTYCJE NA NIEPUBLICZNYM RYNKU KAPITALOWYM
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BUSINESS ANGELS (BA)

ZALETY

Nizsze kwoty — wieksza sktonnosc¢
do ryzyka

Elastycznosc¢ i decyzyjnosc
Osobiste zaangazowanie
Blizsze relacje interpersonalne

WADY

Zbyt mate kwoty — nie wystarczy na
rozwoj

Nizsza przewidywalnosc¢
Osobiste interesy
Ryzyko checi dominacji
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FUNDUSZ SEED CAPITAL (SEED) /:

ZALETY

1. Proba wypetnienia luki kapitatowe;
miedzy BAiVC

2. Profesjonalne procedury

3. Elastycznos¢ matej struktury
4. Synergia portfelowa

WADY
1. Mate kwoty — na | etap
j2. Ograniczona decyzyjnosc¢

- 3. Etatowi menedzerowie,
V a nie przedsiebiorcy

Wymagania formalne
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FUNDUSZ VENTURE CAPITAL (VC/PE) /:

ZALETY
Raczej duze projekty i duze kwoty
Profesjonalne procedury
Doswiadczony zespot zarzgdzajacy

Short-term interest rates
- s 2] in %

Podniesienie wiarygodnosci ol om0 N e —

WADY e v i ==

Brak zainteresowania startup-ami/ , . :
(Polska) "

Ograniczona decyzyjnosc¢

s —

Zbyt duzy formalizm — czas s

Dysproporcja sit
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INWESTOR BRANZOWY ﬁ

ZALETY
T — 1. Niski koszt

2. Funkcjonowanie w strukturze
korporacyjnej inwestora

3. Doswiadczenie — np. w przypadku
portali stosunkowo tatwy
generator ruchu

WADY
1. Utrata niezaleznosci firmy

2. Podziat kontroli i zysku (z
! reguty pakiet kontrolny)

Trudnosc pozyskania
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\
RYNEK PUBLICZNY | NEW CONNECT ﬁ

WADY
\Kosztowne i czasochtonne

ETY
nosci biezgcej L.

pna dla spotek na
etapie rozwoju
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1.

2.

3.

KREDYT BANKOWY ./:

ZALETY
Petna wtasnosc¢
Nizszy koszt dla wtascicieli
Produkty dla startup-ow

WADY
Zdolnosc¢ kredytowa
Wysokie zabezpieczenia

Koniecznosc¢ utrzymywania
wysokiej ptynnosci na
obstuge
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STEREOTYPY NT. VC (SEED) s =

- Gtéwny cel VC — przejecie kontroli nad firma

~-  Wykorzystanie niewiedzy startup-ow — rozne
kruczki prawne w umowach

~- Zniszczenie niezaleznosci startupu
-~ ,Gtlupi pienigdz” — zwtaszcza przy produktach B2B

~- Modwig, ze chcg mie€ mniejszosc¢, a faktycznie dgza
do uzyskania wiekszosci

|~ Chcg olbrzymiej (10x i wiekszej) stopy zwrotu (IRR)

9 nie rokujesz nie masz szans

.)': VC chce mie¢ udziat w zyskach
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KIEDY ISC DO FUNDUSZU? ./:

-~ Szansa (nisza) dla firmy i brak zasobow na jej
wykorzystanie — na etapie seed uzyskanie niezbednej
skali

~-  Czynnik krytyczny — czas — niezbedne szybkie re.
skalowanie infrastruktury

~- Trudnosci z przebiciem sie na rynku —
produkt jest, firma dziata, ale nie sprzeda

-~ Sie€ kontaktow branzowych i PR funduszu
~- Na starcie (seed) niezbedna wiedza biznesowa

~- Lepsza wycena firmy przy sprzedazy i udziatow
pomystodawcow
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KIEDY NIE ISC DO FUNDUSZU? ./:

~- Brak wystarczajgcej skali przedsiewziecia — fundusze
seedowe zajmujg sie wprawdzie mniejszymi
przedsiewzieciami, ale te muszg miec potencjat
wzrostu

~- Brak gotowosci na sprzedaz biznesu w ciggu
najblizszych 5 lat — fundusz musi mie¢ mozliwosc¢
wyjscia z inwestycji

—~- Brak checi podzielenia sie wtasnoscig — organ|
rozwoj (bootstrap)
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Pozytywna determinacja — zaprezentowanie
projektu w zrozumiaty sposob —
konsekwencja — mantra

Klarowny model biznesowy — B2B, B2C,
B2G

~- Strategia sprzedazy — czego chce lub moze
chciec klient?

~- Trwata przewaga konkurencyjna, najlepiej
technologiczna

~- Potgczenie réznych platform i systemow -
witgczenie mobile
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SKAD WZIAL SIE

-~ Venture Angels - tgczymy profesjonalizm venture capital
(VC) i elastycznosc¢ business angels (BA)

-~ Dynamiczna i aktywna grupa przedsiebiorcow,
konsultantow, mentorow i inwestorow

—~- Polish success stories but Poland is not enough...

X g\'g% holi(Con &® netizens HealthWay PEPPERMINT
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—  Inteligentny kapitat — odpowiednie finansowanie z odpowiednim
know-how

~- Focus na nietypowe rozwigzania IT — najchetniej potgczenie
roznych technologii oraz urzadzen

—~~ Szacunek dla niezaleznosci N
- __Odwaga i przygotowanie na podjecie wyzwania dziatania na rynku

miedzynarodowym

SoheedU
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IDEALNY PARTNER /:

-~ Odwaga w podejmowaniu ryzyka
~- Myslenie niestandardowe

~- Pozytywna determinacja i
100% zaangazowanie

-~ Myslenie ,do przodu”
-~ Start small grow fast
- Ciagte planowanie i elastycznosc¢
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,PIERWSZE STARCIE” -J/:

POMYSL — PRODUKT - FIRMA

INNOWACJE - RYNEK - PRZEWAGA

MARKETING - PRZYCHOD
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TechShow

Poznan, 13 stycznia 2009,
Hotel Sheraton



TechShoul

NOWE TRENDY IT...

 Cel — pokazywanie nowych
trendow w IT | szans na
komercjalizacje nowych
technoloqii

* Przesuniecie punktu ciezkosci
na bardziej zaawansowane
technologicznie rozwigzania

» Tematyka pierwszego spotkania
— papier elektroniczny

| rzeczywistosc¢ wirtualna

» Organizatorzy: SpeedUp, ITldea

SEED FUNDING GROUP a



TechShoul

SPOTKANIA PROFESJONALISTOW IT

« Forum dla tworcow technologii,
wiascicieli firm IT (gtéwnie
startup-ow) i menedzerow

* Obecnosc¢ aniotow biznesu,
funduszy typu Seed, VC, PE,
zaangazowanie Krajowego
Funduszu Kapitatowego

« Szansa na promocje —
akredytowani dziennikarze
branzowi, obecnosc¢ analitykow
rynku oraz konsultantow IT
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DZIEKUJE ZA UWAGE!
WWW.SPEEDUPGROUP.COM

Zbigniew Krzewinski (zbigniew.krzewinski@speedupgroup.com)

ul. Wroniecka 22/1
Poznan, Poland
kom. +48 602 798 700
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